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¢:POR QUE ESTE TALLER
100% PRACTICO?

e Muchos profesionales lingliisticos trabajan bien, pero sin un sistema
comercial claro.

e La captacion suele depender de recomendaciones o momentos
puntuales.

e La IA esta cambiando los procesos. Es importante que aprendas a
utilizarla para la operativa de tu propio negocio.

Un taller presencial en Madrid, con Maite y Marian. En 4 horas sales con
un plan de marketing paso a paso, hojas practicas, materiales y

herramientas para que tu proyecto siga creciendo.




OBJETIVOS DEL TALLER:

e Construir una mentalidad empresarial sostenible.

Aprender a organizar prospectos y oportunidades con CRM.

Mejorar seguimiento comercial y comunicacion con clientes.

Crear un sistema simple de visibilidad y posicionamiento online.

Usar IA aplicada a tu marketing.

Dos especialistas, un mismo objetivo: que tu negocio funcione mejor

Somos Maite Fernandez y Marian Amigueti. Trabajamos con pymes de servicios que quieren captar y fidelizar mejores clientes, sin vivir
en modo urgencia y sin depender de la improvisacion.

MARIAN AMIGUETI 3 | _ MAITE FERNANDEZ



https://www.linkedin.com/in/amigueti-translations/
https://www.linkedin.com/in/maite-fernandez-advertime/

ESTRUCTURA DE LA FORMACION

1.Mentalidad empresarial
2.Prospeccion y organizacion con CRM
3.Emails y llamadas de seguimiento
4.Networking y ferias profesionales

5. Tarifas y propuestas
©.1A aplicada a materiales de marketing

Tienes una empresa que funciona gracias al boca a boca.

El problema es que esto puede traerte problemas en un futuro.

Necesitas marketing estrategico.




1. Mentalidad
empresarial para
profesionales
linguisticos

2. Prospeccion
con CRM

* Qué mentalidad ayuda a vender sin vivir en urgencia.
Como decidir qué proyectos aceptar y cuales no.
Visibilidad sostenible: ritmo, estrategia y contenidos.
Errores frecuentes: improvisacion, falta de seguimiento
y dependencia del azar.

Ejercicios practicos:
e Mapa de prioridades y tipo de cliente ideal.
e Definicion de objetivos trimestrales.
e Analisis de energia VS rentabilidad.
e Como detectar senales de proyectos poco sostenibles.

e Como construir un paso a paso simple y facil de ejecutar.
Etapas minimas: contacto, propuesta, seguimiento, cierre.
Segmentacion de clientes y priorizacion.

Datos minimos para no perder oportunidades.

Sistema minimo viable de seguimiento:
* Fecha de contacto.
o Ultima interaccion.
e Proxima accion.
* Estado de oportunidad.
* Necesidad detectada.
e Posibilidad de colaboracion futura.



3. Emails de
prospecciony
seguimiento

4. Prospeccion en
ferias y eventos

Como escribir mensajes claros y naturales.

Cadencias recomendadas: dia 2, 7 y 14.

Qué decir sin sonar invasivo.

Como cerrar conversaciones dejando puertas abiertas.

Seguimiento comercial. Ideas clave:

Hacer seguimiento no es molestar.

El seguimiento transmite orden y profesionalidad.
Muchas oportunidades se pierden por desaparecer
demasiado pronto.

La constancia genera confianza.

Guion breve para llamadas:

Presentacion breve y contextual.

Preguntas clave para detectar necesidades.
Escucha activa y reformulacion.

Cierre con siguiente paso claro.

Como preparar objetivos y lista de contactos.
Pitch de 20 segundos adaptado al evento.
Como iniciar conversaciones utiles.

Trabajo y seguimiento pre-durante-post.



5. Tarifas y
propuesta de valor

6. IA aplicada a
marketing y
comunicacion

Como defender precio sin justificarse.
Qué incluir en una propuesta clara.
Proteccion de margenes y alcance.
Evitar el trabajo invisible.

Errores frecuentes con tarifas:

No definir limites de revision.

Aceptar urgencias sin condiciones.

No valorar experiencia ni especializacion.
Trabajar sin criterios claros de alcance.

IA como apoyo, no como sustitucion.
Generacién de ideas y borradores.
Adaptacién de mensajes y variantes.
Control de calidad y supervision humana.

Aplicaciones practicas de IA:

Emails comerciales.

Mensajes de Linkedin.

Landing pages y dosieres.

Lluvia de ideas y generacion de contenidos.
Preparacion de reuniones y seguimiento.



Importancia del goteo constante.
Contenido util frente a intensidad.

Qué publicar para generar confianza.
Cémo conectar perfil personal, profesional
y servicios.

Linkediny

posicionamiento
* profesional

Dinamicas y ejercicios incluidos

Plantilla de seguimiento comercial.

e Ejercicio de CRM minimo viable.

 Analisis de propuesta de valor.

Ejemplos reales de mensajes y seguimiento.
Checklist de IAy revision humana.



:A QUIEN VA DIRIGIDO?

Este workshop 100% practico es para ti, si eres:

e Traductora o intérpretes freelance.

e Tienes o formas parte de un equipo linguistico.

e Eres o formas parte de una agencia de traduccion.

» Eres profesional de servicios linguisticos y quieres aumentar
tu estructura comercial y materiales de venta.

ADEMAS, TE AYUDAREMOS CON TUS MATERIALES DE MARKETING MAS FRECUENTES

=
DOSIER CORPORATIVO ROLL UPS, CARTELERIA Y FOLLETOS ‘Ei TARJETAS DE VISITA
\_—~—




IMPARTIDO POR:

MAITE FERNANDEZ Y MARIAN AMIGUETI

+ Maite Fernandez: especialista en marketing digital, campanas y analitica digital. Fundadora de Advertime®.
o Marian Amigueti: mentora de marca personal, identidad verbal, localizaciéon y comunicacion estratégica.

Lo que te vas a llevar:

« Sistemas de trabajo 100% practicos.

Tu plan de marketing preparado para captar mas clientes.
Estrategia y practica aplicada desde el primer minuto.

Tecnologia y herramientas de IA para tu trabajo de marketing.
Trato cercano, nuestra implicacion en tu proyecto y asesoramiento
personalizado.

Participamos en:

IS | RAD [aPth] Institute of

: Asociacion Profesional de
INSTITUTO SUPERIOR DE ESTUDIOS - \1 frirsdecgieJ N 'Qfsgecs':if,l:ﬂl Translation . a PTIJ Traductores e Intérpretes
LINGUISTICOS Y TRADUCCION _ -\ ra o Inérprotes de Traductors and |nterpret|ng ~ Judiciales y Jurados

i Intérprets
de Catalunya




Lo que dicen de nosotras:

“Maite y Marian me han ayudado a redisenar mi web, CV'y dosier de presentacion. Han

sabido captar a la perfeccion la estética que tenia en mente, y han sido muy pacientes
durante el proceso, abiertas a cambios y ajustes. Muy recomendable’.
— Ester Vidal

G

“El acompanamiento y asesoramiento que me han ofrecido Maite y Marian
durante el proceso de redefinicion de mi negocio ha sido de una calidad excepcional.
La comunicacion ha sido siempre fluida y sus respuestas han sido claras, precisas y
aplicables a mi situacion. Cada sesion me ha aportado ideas concretas que he podido
implementar en mi dia a dia profesional con resultados reales’.
— Eva Castillo
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a“‘;@o\ QUEREMOS VERTE EN EL EVENTO
° PRESENCIAL QUE LLEVAMOS
MESES PREPARANDO

EARLY BIRD
DISCOUNT

Haz tu reserva Early Bird y
reserva tu plaza al mejor precio:

Evento organizado por:

m traducciones

.com

CORAOPS - CONSULTORIA & COACHING CORAOPS. C. DE JOSE ORTEGA Y GASSET, 51, SALAMANCA, 28006 MADRID

Si lo necesitas, puedes hablar \. \
con nosotras por WhatsApp: o Y

& T


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1vOSuabhrqv9G0TWo4eoE8XjsmsBthz8t-nXX-G_G_B8/edit?gid=0#gid=0
https://api.whatsapp.com/send?phone=34639490717
https://api.whatsapp.com/send?phone=34605456198
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